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	売れる商品づくりの
	ヒントが見つかる！
	データで探る！
	消費者視点
	商品づくりセミナー
	データから 消費者の「本音」が 見えてくる！
	購買データから読み解く「売れる商品のヒント」
	生活協同組合コープこうべが持つ購買データをもとに、 今の消費者ニーズや買い物の傾向を知り、 ターゲットを意識した商品づくりのヒントを学びます。
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	令和８年９月２日(水)
	13:30～16:30
	三宮研修センター
	50名程度（先着順）
	無料
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	こんな方におすすめ！
	講　演
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	お申込 方法
	申込期限：8月26日(水)　17時




